Winpoint

Nie tra¢ czasu na szukanie wtasciwego adresu klienta
lub nowych punktéw sprzedazy. Po prostu dziataj!
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Winpoint

CZY MASZ CZAS WYKONYWAC 55 TYSIECY TELEFONOW )
MIESIECZNIE ABY WERYFIKOWAC DANE SWOICH KLIENTOW?

Mozemy Cie w tym wyreczyc, poniewaz zajmujemy sie tym codziennie. Sprawdzamy kazdy
adres, telefon, przypisujemy wspotrzedne geograficzne adresom, oznaczamy w danych, kto

jest ptatnikiem, a do kogo powinno dotrzec¢ zamdwienie.

Twaj zespot skupi sie na sprzedazy i pracy z nowymi klientami, a my podejmiemy kontakt
z Twoimi kontrahentami w celu potwierdzenia i weryfikacji ich danych.

Anita Wojtanowska
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marketing@sagra.pl [ 510 034 367
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To baza aktualnych danych teleadresowych punktow sprzedazy detalicznej, pozwalajgca dotrzec szybko i bezbtednie pod
wskazany adres. Stale aktualizowana niweluje zbedne koszty. W kazdej chwili mozna wybrac konkretnego klienta i podjqc¢ zqdane

dziatania, np.: wykonac telefon, wystac maila, czy tez ztozy¢ zamdwienie. Baza dostepna tylko w ramach systemu Emigo.

NV

SUPERMARKETY DROGERIE

KIOSKI DYSKONTY

SIECI SKLEPOW & HURTOWNIE STACJE PALIW

APTEKI SKLEPY OSIEDLOWE
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Winpoint

Jakie dziatania zapewniajg wysoka jakosc
bazy Winpoint?

WERYFIKACJA | STANDARYZACJA DANYCH wg stownikow
wiasnych i GUS

DEDUPLIKACJA eliminujgca powtarzajace sie lokalizacje

AKTUALIZACJA - dodawanie, usuwanie, zmiany danych

POSZERZANIE BAZY - dodatkowe, niestandardowe dane \E
GEOKODOWANIE - adresy ze wspotrzednymi JE
geograficznymi

AUTOMATYZACJA - machine-learning

DOSTEPNOSC BAZY - 24/7 E
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DOKONYWAC SEGMENTACJI?

Grupuj swoich klientéw wg lokalizacji, typu,
wielkosci, obrotow, liczby kas, jakosci
wspotpracy, poziomu partnerstwa....

BUDOWAC REGIONY?

Tworz regiony sprzedazy zgodnie
ze swojg strategia.

PROFILOWAC KLIENTOW?

Docieraj ze swojg ofertg do
wiasciwej grupy odbiorcow.

WYZNACZAC MIKRORYNKI?

Definiuj fragmenty rynku na tyle duze, aby

ich zagospodarowanie przynosito zysk, i na

tyle mate aby konkurencji nie optacato sie
do nich wchodzic.

PLANOWAC TRASY?

Planuj trasy wizyt tak, aby szybko
i skutecznie zrealizowac swoj target.

BUDOWAC | ROZWIJAC RELACJE?

Utrzymuj wysoki poziom relacji z
klientami pomimo rotacji Twoich
Przedstawicieli.
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Winpoint

Poznaj rynek

Winpoint dostarcza nazwy adreséw i numerow telefonow.
Poznajesz rynek, a w systemie Emigo planujesz dziatania
sprzedazowe w oparciu o te wiedze.

Wyznaczaj prawidtowo terytoria sprzedazy lub modyfikuj juz istniejgce.
Znajduj nowych, chfonnych nabywcdow, budu;j relacje z klientami.
Pogrupuj ich w segmenty. Ocen potencjaty. Sprawdz, ktory

z nich rokuje, by stac sie wysoko potencjatowym. Dostosowanie oferty
do kazdego nabywcy badz segmentu na podstawie gromadzonych
informacji stanie sie duzo fatwiejsze, a Twoje akcje promocyjne

i marketingowe bardziej skuteczne.

(3 WYZNACZA] PRAWIDEOWO TERYTORIA SPRZEDAZY

W, BUDUJ RELACJE Z KLIENTAMI

@ OCENIAJ POTENCJAL KLIENTOW




W ciggu roku w bazie Winpoint jest realizowanych blisko 120 tysiecy zmian zapewniajgcych bezbtedne i kompletne dane. Od poczgtku
tworzenia ustugi dokonalismy ponad milion zmian. Stata aktualizacja tak duzej ilosci danych jest mozliwa dzieki zastosowanym sposobom
zasilania bazy z réznych Zrodet:

BEZPOSREDNIE ROZMOWY PRZYPLYW REKORDOW NOWE DANE OD OBECNYCH
TELEFONICZNE ZESPOtU Z BAZ NOWYCH KLIENTOW W ZWIAZKU Z
OBStUGUJACEGO BAZE KLIENTOW NOWYMI PROJEKTAMI

INFORMACJE Z OFICJALNYCH BAZ WYKORZYSTYWANIE INNYCH
KRAJOWYCH - GUS, CEIDG, POCZTA UStUG POZYSKUJACYCH DANE
POLSKA, TERYT, CODGIK TELEADRESOWE

Wiele Zrédet zasilania bazy pozwolito zbudowac zbiér ponad
unikalnych adreséw.
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Winpoint

Czy wiesz, ze...

...kazdego dnia na rynku powstajg nowe firmy. Dzieki réznym zrodtom
zasilania danymi, takie zdarzenia nie umykajg naszej uwadze, zatem
korzystajac z bazy Winpoint mozesz obserwowac zmiany na rynku

i wykorzystywac ich potencjat do swoich dziatan.

NOWE FIRMY KONWERTUJA 2-3 RAZY LEPIEJ NIZ FIRMY
Z WIELOLETNIM STAZEM.

Firmy bedqgce na rynku wiele lat posiadajq juz nawigzane relacje
biznesowe z wieloma dostawcami produktow i ustug potrzebnych
im do prowadzenia biznesu. Nowe firmy sq chfonne i otwarte na
dostawcow, wystarczy tylko szybko reagowac i przedstawiac im
swojq oferte!
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Utrzymanie standardow
bezpieczenstwa

Powtarzalny, dobrze zaplanowany proces gwarantuje niezawodnos¢
i spojnosc. Jednak w przypadku kazdego zbioru danych nie mozna
zapominac o bezpieczenstwie ich przechowywania i zasadach

przydzielania uprawnien dostepu uzytkownikom.

BEZPIECZENSTWO BAZY WINPOINT GWARANTUJA:

» ROZBUDOWANE SYSTEMY ZABEZPIECZEN

» SERWERY CHRONIONE PRZED NIEPOWOtANYM DOSTEPEM

» SZYFROWANIE DANYCH W BAZIE | PODCZAS TRANSMISJI
» NAJWYZSZY POZIOM KWALIFIKACJI ADMINISTRATOROW

| » BACKUP W TRYBIE CIAGLYM, CENTRUM ZAPASOWE
| GIODO (ABI, ADO)
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Winpoint

Kiedy zdecydujesz sie zbudowac solidng baze teleadresowag,
w oparciu o ktorqg bedziesz podejmowat strategiczne decyzje biznesowe,
pozwdl by podstawq Twoich dziatan byta baza Winpoint.
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Czy Twoja baza danych
umozliwia precyzyjny targeting
I segmentacje klientow weadtug
dowolnych kryteriow?
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Czy masz dostep

do wszystkich danych aktual-
nie dziatajgcych sklepow che-
miczno-kosmetycznych i
spozywczych oraz posiadasz
ratingi punktow o najwyzszym
potencjale sprze-dazowym?
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Czy jestes w stanie

Sledzic¢ przynaleznosc danych
sklepow do sieci?
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Jesli masz pytania albo jestesS gotow do rozmowy

0 bazie Winpoint

PO PROSTU ZADZWON.




